Liebe Leserin, lieber Leser,

tiglich verlieren wir bei geschiftlichen oder privaten Verhandlungen Geld an kom-
petente Verhandler — oft ohne es selbst zu bemerken. Wie wire es, wenn Sie ein
System zur Verfiigung hitten, das lhnen hilft, die Bediirfnisse Thres Verhandlungs-
partners zu erkennen und zielgenau anzusprechen, die Verhandlungsgrenzen aus-
zuloten, unnétige Konflikte zu vermeiden und optimale Absprachen herauszuar-
beiten? Ein solches Konzept fiir die blitzschnelle Klirung und Steuerung des Ver-
handlungserfolgs gibt es: das High-Speed-Verhandlungssystem. Neue Ergebnisse
motivpsychologischer und betriebswirtschaftlicher Forschung haben dieses System
ebenso mitgestaltet wie meine Erfahrungen aus drei Jahrzehnten als Berater, Perso-
nalentwickler und Verhandlungscoach in groflen Industrie-, IT- und Dienstleis-
tungsorganisationen. Es wurde von Verhandlungsprofis in groflen Unternehmen
dem Hirtetest unterzogen, vielmals erprobt und ausgefeilt. Mit dem High-Speed-
Verhandlungssystem erzielen Sie systematisch Verhandlungsvorteile in persdnlichen
Beratungsgesprichen, Projektmeetings und sogar bei schnellen Verhandlungen am
Telefon. Sie sind schneller, tiberzeugender und besser vorbereitet als Ihr Verhand-
lungspartner.

Was Sie in diesem Buch erwartet

Dieses Buch richtet sich an Fithrungskrifte, Projektleiter, Vertriebsprofis und Kun-
denberater, die komplexe Verhandlungen mit hohem finanziellem Risiko managen
~ hausintern oder im Kontakt mit dem Kunden. Auch im privaten Bereich kdnnen
Sie davon profitieren. Sie finden hier ein vollstindiges und strukturiertes Verhand-
lungssystem, als Selbstlernratgeber konzipiert, mit einem neuartigen Schnelldiagno-
sesystem, vielen Praxischecklisten und konkreten Umsetzungshilfen. Dieses Ratge-
berbuch geht mit seinen innovativen Analyse- und Anwendungswerkzeugen der
Verhandlungsfithrung weit iiber klassische Verhandlungskonzepte hinaus und er-
méglicht einen deutlichen Qualitits- und Geschwindigkeitsvorsprung in der tig-
lichen Anwendung. Stirken-Schwichen-Wertungen zur eigenen Verhandlungs-
kompetenz helfen Thnen, persénliche Qualifikationsdefizite zu erkennen und dann
gezielt mit Bausteinen des High-Speed-Verhandlungssystems auszugleichen. Als
Ratgeberleser erkennen Sie sofort konkrete Verhandlungschancen und gelangen
mit passgenauen Verhandlungsinstrumenten in Ihrem Coachingprozess zu eigenen
Losungen.
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Die lcons in der Randleiste dienen lhrer schnellen Orientierung:
® Tipps bringen hilfreiche Empfehlungen klar auf den Punkt.

® Hier sind Sie gefordert: Kurze Aufgaben helfen Thnen, das Gelesene in Thre eige-
ne Praxis zu {ibertragen.

® Die Online-Methoden-Toolbox mit Diagnosewerkzeugen, Checklisten und
Quick-Win-Tools erleichtert Thnen Schritt fiir Schritt die ziigige Verhandlungs-
steuerung.

® Hier finden Sie kompakte Zusammenfassungen.

Extra-Service: Die Online-Methoden-Toolbox

Buchkiufern steht als besonderes Extra ein kostenfreier Service fiir eine vollstindige
eigene Verhandlung zur Verfiigung: Als begleitendes Umsetzungscoaching erhalten
Sie direkt einsetzbare Online-Servicetools fiir alle Phasen des Verhandlungsprozes-
ses. Diese Online-Tools erleichtern es Thnen, per Webbrowser, egal ob mit Note-
book, I-Pad oder Smart-Phone, alle wichtigen Verhandlungsdiagnosen fiir eigene
Verhandlungsfille direkt online durchzufiihren (liber Zugangscode auf dem inne-
ren Buchumschlag unter www.verhandlungsfiihrung.com aktivierbar). Auf der be-
gleitenden Internetseite finden Sie auflerdem eine laufend aktualisierte Sammlung

von Checklisten, Tools und Coaching-Tipps.

Ich wiinsche Thnen nun eine anregende Lektiire und den verdienten Erfolg bei
Ihrer Verhandlungsfiithrung!

Otro S. Wilkening



	Sammelmappe1111_Seite_1
	Sammelmappe1111_Seite_2
	Sammelmappe1111_Seite_3
	Sammelmappe1111_Seite_4
	Sammelmappe1111_Seite_5
	Sammelmappe1111_Seite_6



